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Europakommisjonens eget    
bedriftsrådgivernettverk for SMB



Enterprise Europe Network

•Skal hjelpe bedrifter å bli mer konkurransedyktige og øke 
innovasjonsevnen
•Målet er å få norske bedrifter til å utnytte mulighetene som 
EØS-avtalen gir mtp regelverk, marked, teknologi og FoU
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EØS-avtalen gir mtp regelverk, marked, teknologi og FoU



Et europeisk nettverk
- til støtte for små og mellomstore bedrifter

• 45 land i og rundt Europa
også til stede i Kina, USA, mfl  

• 450 partnerorganisasjoner
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• 450 partnerorganisasjoner
• 4000 rådgivere (1200 årsverk)

• Over 20 rådgivere i hele Norge 
www.bedriftieu.no



Bodø

Narvik

Tromsø

Finn en rådgiver 
i din region!
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Oslo

Kristiansand

Bergen

Leikanger

Trondheim Teknologioverføring og 
-rådgivning

Stavanger

EU-/EØS-rådgivning
Regelverk, markeder og muligheter

Ås

- Et integrert nettverk

- Til stede i hele landet



Organisering i Nord-Norge

Norut
Teknologirådgiver Geir Lorentzen
Telefon: 934 20 287/92616844
geir.lorentzen@norut.no
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geir.lorentzen@norut.no

Innovasjon Norge
EU-rådgiver Ingrid Martenson Bortne
Telefon: 76 95 55 40/916 70 930
inbor@innovasjonnorge.no



Innholdsleverandør av EU-tjenester!
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Våre tjenester: 
•Kunnskap om EU/EØS
•Problemløsning EU/EØS
•EU-programmer
•Forskning i Europa
•Bedriftssamarbeid
•Teknologioverføring



Kunnskap om EU/EØS

•Bedriftsinfo på bedriftieu.no
•Svare på henvendelser
•Kurs og foredrag om relevante EU/EØS-emner  
•Nyhetsformidling om aktuelle saker

8

•Nyhetsformidling om aktuelle saker
•Info om nytt regelverk og politikk i EU
•Faktahefter og veiledere
•EU-markedsrisikosjekk
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•Nyhetsformidling om aktuelle saker
•Info om nytt regelverk og politikk i EU
•Faktahefter og veiledere
•EU-markedsrisikosjekk



Risikosjekken - formål

•Mer sammensatt risikobilde ved eksport: Hjelpe bedriftene 
med å få oversikt over risikofaktorer og konkret vurdere 
disse. 
•Kvalitetssikre bedriftens eksportplanlegging
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•Kvalitetssikre bedriftens eksportplanlegging

•Mange eksportører tar ikke tilstrekkelig høyde for:
• Vilkårene for generell markedsadgang 
(rammebetingelser)

• Handelsregler i det aktuelle  eksportmarkedet 
• Kontraktsinngåelser
• Sikring av rettigheter og betaling
• Leveringsservice



Innholdsleverandør av EU-tjenester!
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Våre tjenester: 
•Kunnskap om EU/EØS
•Problemløsning EU/EØS
•EU-programmer
•Forskning i Europa
•Bedriftssamarbeid
•Teknologioverføring



Problemer i det indre marked?

Krav
Forpliktelser
Rettigheter
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Enterprise Europe Network bistår norske bedrifter
med informasjon og veiledning



Bedriftssamarbeid: Internasjonale 
møteplasser
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Bedriftssamarbeid i hele Europa

Bedriftsmøteplasser: 
• Merverdi i form av nye kontakter og 

forretningsmuligheter 
• Forhåndsavtalte møter
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• Forhåndsavtalte møter
• Kan ha 10-20 møter på 1½ dag
• Aktuelle møteplasser i nær fremtid: IFAT München, IKT 

Istanbul, IKT Barcelona
Bedriftssamarbeidsdatabase – opprett en profil og få nye 

kontakter rett hjem!
• Alle former for bedriftssamarbeid er aktuelle 

(teknologisk, FoU, kommersielt)



EU-programmer og forskningsmidler

Hvorfor delta?
• Norske bedrifter kan fremme innovasjonsevnen ved å 

bruke europeisk forskning og delta i EU-prosjekter 
• Tilgang til nye kunder og nye markeder
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• Tilgang til nye kunder og nye markeder
• Tilgang til verdensledende FoU og teknologi gjennom 

prosjektdeltakelse



EU-programmer og forskningsmidler

Hva tilbyr EEN?
•Informasjon om EU-programmer og forskningsmidler
•Hjelp til å veilede bedriften til riktig EU-program for 
prosjektforslaget eller til nasjonale programmer?
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prosjektforslaget eller til nasjonale programmer?
•EU-søknadskompetansekurs
•Behjelpelig med partner- og prosjektsøk
•Tett samarbeid med Norges Forskningsråd



Teknologioverføring- Hvilke teknologibehov 
har din bedrift?
•Ønsker samarbeid om ny teknologi
•Vil utvikle, kjøpe eller selge teknologi i det europeiske 
markedet
•Har en teknologi eller kompetanse de ønsker å gå ut med i 
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•Har en teknologi eller kompetanse de ønsker å gå ut med i 
det europeiske markedet

Tjenester EEN tilbyr:
•Bedriftsbesøk og teknologigjennomgang
•Profiler og partnersøk gjennom databaser
•Matchmakings arrangement og delegasjonsreiser i Europa


